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B STRATEGI INVESTASI PRODUK UNITLINK

Pilihan Saham Tepat Jadi Pendongkrak Kinerja Unitlink

JAKARTA. Di saat kinerja in-
deks unitlink yang masih me-
lempem, beberapa produk
mampu memberikan imbal
hasil yang positif bahkan lebih
tinggi dari rata-rata imbal ha-
sil yang diberikan.

Beberapa unitlink yang
memberikan imbal hasil yang
lebih tinggi di atas rata-rata,
seperti beberapa produk unit-
link saham milik Generali In-
donesia. Tercatat, Generali
Equity Ultima memiliki imbal
hasil 19,52% ytd, tertinggi di-
bandingkan produk unitlink
saham Generali lainnya.

"Emiten yang kita pilih ma-

cam-macam. Yang jelas emi-
ten yang sesuai persyaratan
dari komite investasi kami
dan dilakukan dengan prinsip

kehati-hatian," ujar Chief

Marketing Officer Generali
Indonesia Vivin Arbianti kepa-
da KONTAN, Rabu (8/9).
Berdasarkan prospektus
produk Generali Equity Ulti-
ma per Juni 2021, penempatan
saham teratas ditempatkan
ke beberapa emiten. Seperti
PT Astra Internasional Tbk,
PT Bank Rakyat Indonesia
Persero Thk, PT Perusahaan
Gas Negara Tbk, PT Summa-
recon Agung Tbk, dan PT

Telkom Indonesia Thk.
Generali saat ini juga me-
ngunakan fitur Robo ARMS
yang membantu nasabah me-
miliki unitlink sesuai dengan
profil risiko masing-masing.
Dengan strategi tersebut, saat
ini Generali mencatatkan
dana kelolaan investasi unit-
link keseluruhan Generali se-
besar Rp. 3,4 triliun.
Sementara, BNI Life menja-
di salah satu perusahaan yang
memiliki produk unitlink pen-
dapatan tetap dengan imbal
hasil di atas rata-rata lewat
produknya Dana Mantap. Pro-
duk tersebut secara ytd mam-

pu memberikan imbal hasil
sebesar 10,96%,

Direktur Keuangan BNI
Life, Eben Eser Nainggolan
mengatakan, selama ini in-
strumen pendapatan tetap di-
tempatkan di surat berharga
negara dan surat berharga
korporasi. Persentasenya,
seimbang. "Untuk surat ber-
harga kami pilih rating mini-
mal AA. Sedangkan saham,
kita pilih emiten yang masuk
dalam IDX 30, LQ45, dan
Kompas100," ujar Eben.

Nilai kelolaan investasi
unitlink BNI Life per Agustus
2021 mencapai Rp 2,42 triliun.

Turun sebesar 2% dari periode
sama di tahun lalu yang men-
capai Rp 2,47 triliun.

BRI Life juga memiliki pro-
duk unitlink yang menawar-
kan imbal hasil di atas rata-
rata. Seperti Darlink Stabil
yang memiliki imbal hasil
1,78%ytd. "Kinerja instrumen
obligasi sangat baik dengan
mayoritas portofolio berasal
dari SUN," ujar Direktur Uta-
ma BRI Life Iwan Pasila. Total
dana kelolaan portofolio unit-
link BRI Life sebesar Rp 2,9
triliun.

Adrianus Octaviano
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KEUANGAN

Di tengah kinerja indeks negatif, produk unitlink
ini mampu beri return tinggi

Reporter: Adrianus Octaviana | Editor: Anna Suci Perwitasari

KONTAN.CO.ID - JAKARTA. Di saat kinerja indeks unitlink yang masih
mengalami kontraksi secara year-
temyata masih mampu membe
beberapa produk yang member

date {yid), beberapa produk unitlink
@n imbal hasil yang positi. Bahkan ada
mbalan lebih tinggi dari fata-fata

Berdasarkan data Infovesta Utama, pada bulan Agustus, produk unitink
berbasis pendapatan tetap mencatatkan imbal ha ol Produk jenis
ini mencatatkan rata-rata imbe hasil sebesar 1,56% ytd

Sedangkan untuk unilink berbasis saham dan unitlink campuran tercatal
memberikan rata-rata imbal hasil negatif, masing-masing sebesar -1,34%
ytd dan yd.

Meski demikian, beberapa produk unilink masih memberikan imbal hasil
yang lebih tinggi di atas rata-rata, seperti beberapa produk unitink saham
milik Generali Indonesia. Tercatat, produk Benerali Equity Ultima memiliki
imbal hasil 19,52% ytd, tertinggi dibandingkan produk unitlink berbasis

saham milik Generali lainny

“Emiten yang kami pilih macam-macam. Yang jefas emiten yang sesuai
persyaratan dari komite investasi kami dan dilakuksn dengan prinsip kehati-
hatian: ujar Chief Marketing Officer Generali Indonesia Vivin Arbianti
kepada Kontan.co.id, Rabu (8/9).

Baca Juga

Adapun, Generali saat i juga menggunakan fitur Robo ARMS yang dinilai
bisa membantu nasabah untuk meniliki unitink sesuai dengan profil
riskonya masing-masing. Oleh karena 1y, nasabah bisa memillel produk
unitlink dengan berbagai jenis instrumen yang persentasenya tergantung
profilrsiko.

“Sebenarnya saat ini lebih banyak ke instrumen campuran. Tapi kalau
Roboarms kan setiap harinya berubah tergantung situasi. Kadang bisa
pendapatan tetap lebih banyak, atau saham ya tergantung situasi

harinya. imbuh Vi

vin

Dengan strategi tersebut, saat ini Generali mencatatkan cana kelolasn
investasi unitlink mencapai Rp 3,4 trliun.

Sementara itu, Generali, BNI Life juga menjadi salsh satu perusahaan yang
memiliki produk unitlink pendapatan tetap dengan imbal hasil d atas rata-
rata. Halini didapat melalui praduk Dana Mantap. Praduk tersebut secara
y1d mampu memberikan imbal hasi sebesar 10.95%

Direktur Keuzngan BNI Life Eben Eser Nainggolan mengatakan, bahwa
selama ini instrumen pendapatan tetap ditempatkan di surat berharga

negara dan surat berharga korporasi. Sedangkan untuk persentasenys, dua
instrumen tersebut ditempatkan s

ara

bang

“Untuk surat berharga karmi pilis rating minimal AR, Sedanglean untuk
It ten yang mask dalam IDX 30, LG485, dan
ujar Eben.

Sekadar informasi, nilai kelolazn investast untuk produk unitlink BNI L

per

Agustus 2021 mencapal Rp 242 1illun, ANgKa tersebut turun sebesar 2%
dari periode sama di tahun lalu yang mencapai Rp 2,47 triliun.
Baca Juga:

Bemasil sams, BRI Lile juga memiliki produk unitlink yang menawarkan
imbal hasil di atas rata-rata dengan instrumen pendapatan tetap. Hal
oduk Darlink Stabil yang memiliki imbal hasil

“Kinerja instrumen obligasi sangat baik dengan mayoritas portofolio berasal
<an SUN; ujar Direktur Utama BRI Life fwan Pasila.

Sementara itu, porsi unillink dengan instrumen saham masin terbesar
mencapal lebih dari 70%. Adapun, total dana kelolaan portefalio unitink BRI

Life saat ini sebesar Rp 2,9 triliun

“Kami terus mendorong nasabah untuk memahami risiko dari setiap
instrumen yang dipilih, termasuk dengan memberikan gambaran bahwa
dalam 2 tahun terskhir kineria obligas: pemerintah jauh lebih baik
dibandingkan dengan kinerja saham;” pungkas lwan
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JAKARTA , HALUAN— PT Asuransi
Jiwa Sequis Life (Sequis Life)
membukukan total pendapatan premi
senilai Rp1,54 triliun dan laba bersih
senilai Rp438,14 miliar sampai dengan
kuartal II atau Juni 2021.
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HINGGA JUNI 2021

Sequis Lite Raup Premi Rp1,54 Trilun

President Director &
CEO Sequis Tatang Wid-
jaja mengatakan, sampai
dengan kuartal kedua tahun
ini, perusahaan telah mem-
bayarkan klaim kepada
nasabahnya dengan toral

Senuls

Scf_ WS-

Senuts

senilai Rp333,75 miliar dan
total manfaat senilai Rp1,07
triliun.

Sedangkan klaim ke-
matian dan kesehatan rer-
kait Covid-19 yang telah
dibayarkan perusahaan

RAUP PREMI—PT Asuransi Jiwa Sequis Life (Sequis Life) membukukan total pendapatan premi senilai Rp1,54 triliun
dan laba bersih senilai Rp438,14 miliar sampai dengan kuartal Il atau Juni 2021. 15T

sampai dengan Juli 2021
telah mencapai lebih dari
Rp195,95 miliar untuk
lebih dart 8.300 kasus, 52,8
persen berasal dari klaim
kematian dan sisanya klaim
kesehatan,

Dikatakannya, kinerja
Sequis dapat bertahan
positf salah satunya dito-
pang oleh inovasi produk
dan digital yang sedang
digalakkan perusahaan.
Inovasi asuransi kesehatan
berpremi murah, yaitu
Super Well Protection dan
Super Care Protection
melalui kanal digital Super
You yang hadir pada pada
masa pandemi disambut
baik oleh masyarakat.

“Sebab saar ini ke-
butuhan akan perlindu-
ngan keseharan ringgi pe-
minatnya tapi terkendala
biaya premi sehingga ke-
dua inovasi produk ini
adalah jawaban bagi kebu-
tuhan perlindungan kese-
hatan masyarakat,” ujar
Tatang melalui keterangan
tertulisnya, Selasa (7/9).

Sequis juga melakukan
strategi optimalisasi pro-
duk yang sudah ada, yairu
pada produk asuransi Q
Smart Life New Gen In-
surance yang memberikan
perlindungan jiwa seumur
hidup hin%gz 100 tahun,
tanpa nasabah perlu mem-

bayar premi seunur hidup
karena masa pembayaran
premi bisa ditentukan sejak
awal, yakni 5,10,15, atau 20
tahun,

Produk ini memberi-
kan kepastian nilai tunai,
yairu jika pada akhir masa
pertanggungan asuransi,
tertanggung masih hidup
maka akan mendapatkan
manfaat 100 persen uang
pertanggungan.

Dengan premi yang
terjangkau, manfaat yang
diberikan bisa sampai
miliaran sehingga bisa
dimanfaatkan unmk me-
rencanakan dana pensiun
atau mempersiapkan wa-
risan. Selain berfokus pada
pengembangan produk,
Sequis juga mengembang-
kan inovasi digiral agar
dapat terus meningkatkan
layanan nasabahnya.

“Layanan digital kini
menjadi semakin penting
apalagi pada masa pan-
demi ini, sebagai peru-
sahaan yang terus ber-
kembang kami harus
mampu menyelaraskan diri
agar nasabah merasakan
kemudahan berbisnis de-
ngan Sequis,” katanya lagi.

Itu sebabnya, Sequis
meluncurkan program
chatbot SELVIA (Sequis
Intelligent Virtual Assistant)
atau asisten cerdas virtual

dari Sequis agar nasabah
dapat tetap terlayani de-
ngan baik tanpa ada ba-
tasan.

Kehadiran chatbor da-
lam beragam bisnis meru-
pakan investasi teknologi
machine learning yang
menjanjikan dan telah di-
manfaatkan oleh banyak
perusahaan besar. Sequis
pun tidak ketinggalan me-
manfaatkan inovasi ke-
cerdasan buatan ini sebab
teknologi yang mendukung
kepraktisan dan dapat
herlangsung interakrif akan
meningkatkan kepuasan
nasabah.

Dikatakannya, Chatbor
bisa menjadi alternatif bagi
nasabah unruk berkomu-
nikasi dengan perusahaan
sehingga tidak perlu lagi
mendatangi service center
dan ridak perlu melakukan
panggilan telepon ke contact
center.

“Hal ini tentunya akan
menghemat waktu dan
pengeluaran nasabah serta
lebih aman dimanfaatkan
pada masa pandemi. Nasa-
Lah bisa mendapatkan
layanan Seiuis dengan
cepat dan akurat karena
SELVIA bisa dimanfaar-
kan kapan dan di mana
saja,” kata Head of Life
Operation Sequis Eko
Sumurat. (h/bis)
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Sequis Life Raih Pendapatan Premi Rp 1,54 T

Oleh: Ahmad Nabhani Rabu, 08/09/2021
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Di kuartal dua 2021, PT Asuransi Jiwa Sequis Life (Sequis Life) membukukan

total pendapatan premi sebesar Rp 1,54 triliun dan laba bersih Rp 458,14 miliar.
Selain itu, perseroan juga telah membayarkan total klaim kepada nasabah sebesar
Rp 333,75 miliar dn total manfaat Rp 1,07 triliun. Sedangkan klaim kematian dan
kesehatan terkait Covid-19 vang telah dibayarkan sampai Juli 2021 mencapai
lebih dari Rp 195,95 miliar untuk lebih dari 8.300 kasus, 52,8% dari klaim

kematian dan sisanva klaim kesehatan.

President Director & CEO Sequis, Tatang Widjaja dalam siaran persnya di
Jakarta, kemarin mengatakan bahwa kinerja Sequis dapat bertahan positif salah
satunya ditopang oleh inovasi produk dan digital vang sedang digalakkan
perusahaan,“Inovasi asuransi kesehatan berpremi murah, vaitu Super Well
Protection dan Super Care Protection melalui kanal digital Super You yang hadir
pada pada masa pandemi (Juni 2021) disambut baik oleh masyarakat karena saat
ini kebutuhan akan perlindungan kesehatan tinggi peminatnya tapi terkendala
biaya premi sehingga kedua inovasi produk ini adalah jawaban bagi kebutuhan

perlindungan kesehatan masyarakat, "ujarnya.

0 Comments
Sequis juga melakukan strategi optimalisasi produk yang sudah ada, vaitu pada

produk asuransi Q Smart Life New Gen Insurance yang memberikan

perlindungan jiwa seumur hidup (hingga 100 tahun) tanpa nasabah perlu

membayar premi seumur hidup karena masa pembayaran premi bisa ditentukan Add a comment __
sejak awal, vakni 5,10,15, atau 20 tahun. Produk ini memberikan kepastian nilai

tunai, vaitu jika pada akhir Masa Pertanggungan Asuransi, Tertanggung masih

hidup maka akan mendapatkan manfaat 100% Uang Pertanggungan. 3 Facebook Comments Pl
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Semester | 2021, Premi Baru Sinarmas MSIG Life Tumbuh 49%
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WE Online, Jakarta - PT Asuransi Jiwa Sinarmas MSIG Thk, (Sinarmas MSIG Life)
mengumumkan pertumbuhan premi bisnis baru (APE} di tahun 2020 sebesar 15%
dan selanjutnya di semester 1-2021 sebesar 49% dibandingkan tahun sebelumnya.

ini diikuti dengan p jumiah nasabah individy sebesar
13% ditahun 2020 dan sebasar 17% di semester 1-2021

Adapun, pertumbuhan Return on Equity (RoE) perusahazn naik sebesar 11.4%
seiring dengan kinerja laba yang terjaga dan tingkat solvabilitas yang meningk:

menjadikan RBC perusahaan berada di level 1.362%, jauh di atas persyaratan
minimum Otoritas Jasa Keuangan (QJK) sebesar 120%.

Presiden Direkiur Sinarmas MSIG Life Wianto Chen, menjelaskan pencapaian
rersebut menunjukkan implementasi atas strategi Expand-to-Grow 2025 di tahun
pertama yang berfokus pada transformasi bisnis, transformasi digital dan
transformasi organisasi sudsh berada di jalur yang bener, Baca Juga: Putra

Pendiri Sinarmas Group, Borong Jutaan Saharm DMAS

7y
ol

Asuransi Receh
Ciputra Life

Strategi Expand-to-Grow 2025 merupakan straleg) jangka menengah yang
berrumpu kepada 3 (tiga) pilar yaitu Transformasi Bisnis dengan melakukan
ekspansi pada kanal distribusi yang berfokus di pasar ritel serta pengembangan
produk yang fokus dengan proteksi; Layanan dan Sistem Pendukung yang Prima
mmelaluitransformasi organisasi dan pemberdayaan SDM, serta proses
digitalisasi yang berorientasi kepada pelayanan atas kebutuhan nasabah; dan
Kekuatan Keuangan dan Tata Kelola Perusahaan yang baik melalui optimalisasi
modal dan investasi maupun manajemen risika,

“Di tengah kondisl pandemi, Sinarmas MSIG Life telah menunjukkan komitmennya
dalam rangka melindungs masyarakat Indonesia dengan proteks kesehatan dan
jiwa dengan merbayarkan Klaim kesehatan dan Kiaim meninggal dunia sebesar
Rp228 milyar selama tahun berjalan 2021 - dimana 30% dari jumlah tersebut
merupakan klaim berkenaan dengan perlindungan Covid-19,” jelas Wianto Chen

dalam public expose Sinarmas MS|G Life secara virtual di jakarta, kemarin.

Sinarmas MSIG Life juga menunjukkan bahwa perusahaan tetap tangguh di dalam
Kondisi perekonomian yng menurun dengan posisi keuanzan yang semakin kuat.

“Secara konsisten, perusahaan berhasil menjaga keberlanjutan pertumbuhan
bisnis baru melalui perluasan segmentasi tenaga pemasar dan nasabah
Pencapaian ini didukung implementasi transformasi melalui restrukturisasi
organisasi yang mulai dilakukan sejak tahun lalu dan berhasi| meningkatkan
produktivitas karyawan dan efisiensi biaya hingga tercapainya pertumbuhan laba
bersih," ungiap Direktur Sinarmas MSIG Life Herman Sulistyo.

Sementara itu, Andrew Bain, Direktur Sinarmas MSIG Life menyatakan bahwa
perusahaan harus siap menghadapl era disrupsi digial disertai perubahan
regulasi. Akselerasi digital menjadi salah satu kunci kebernasilan industr asuransi
secara umum dan perusahaan secara KNUSUS 3gar Mampu bersaing seiring
dengan perubahan kebutuhan pasar dan perkembangan teknologi

"Perusahaan saat ini telah menjalankan proses kerja secara paperless,
mengimplementasikan sistem kerja Work from Anywhere secara digital dan
berbagai inisiatif lain untuk meningkatkan skalabilitas,* tukasnya

“Selama periode tahun 2021-2022, perusahaan akan fokus pada ekspansi bisnis
yang disertai dengan peningkatan kuslitas produk dan ayanan digtal maupun
model bisnis yang remah lingkungan agar dapat terus Wwmbuh secara
berkelanjutan dan menjadi mitra asuransi yang terpercaya dalam meningkatkan
kesejahteraan masyarakat Indonesia.” tutup Wianto
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Mengelola Tantangan melalui Inovasi dan
Transformasi Berkelanjutan
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P'i' Asuransi Jiwa Sinarmas MSIG Tbk. (Sinarmas MSIG Life) mengumumkan
pertumbuhan premi bisnis baru (APE) di tahun 2020 sebesar 15% dan selanjutnya di
semester |-2021 sebesar 49% dibandingkan tahun sebelumnya. Pertumbuhan ini diikuti
dengan pertumbuhan jumlah nasabah individu sebesar 13% di tahun 2020 dan sebesar
17% di semester I-2021.

Adapun, pertumbuhan Return on Equity (RoE) perusahaan naik sebesar 11,4%, seiring
dengan kinerja laba yang terjaga dan tingkat solvabilitas yang meningkat, menjadikan
RBC perusahaan berada di level 1.368%, jauh di atas persyaratan minimum Otoritas
Jasa Keuangan (OJK) sebesar 120%.

Strategi Expand-to-Grow 2025 merupakan strategi jangka menengah yang bertumpu
kepada 3 (tiga) pilar yaitu Transformasi Bisnis dengan kukan ekspansi pada kanal
distribusi yang berfokus di pasar ritel serta pengembangan produk yang fokus dengan
proteksi; Layanan dan Sistem Pendukung yang Prima mmelaluitransformasi organisasi
dan pemberdayaan SDM, serta proses digitalisasi yang berorientasi kepada pelayanan
atas kebutuhan nasabah; dan Kekuatan Keuangan dan Tata Kelola Perusahaan yang
baik melalui optimalisasi modal dan investasi maupun manajemen risiko.

Di tengah kondisi pandemi, Sinarmas MSIG Life telah menunjukkan komitmennya dalam
rangka melindungi masyarakat Indonesia dengan proteksi kesehatan dan jiwa dengan
membayarkan klaim kesehatan dan klaim meninggal dunia sebesar Rp228 milyar selama
tahun berjalan 2021 dimana 30% dari jumlah tersebut merupakan klaim berkenaan
dengan perlindungan Covid-19, jelas Wianto Chen dalam public expose Sinarmas MSIG
Life secara virtual di Jakarta, kemarin.

Sinarmas MSIG Life juga menunjukkan bahwa perusahaan tetap tangguh di dalam
kondisi perekonomian yang menurun dengan posisi keuangan yang semakin kuat.

Secara konsisten, perusahaan berhasil menjaga keberlanjutan pertumbuhan bisnis baru
melalui perluasan segmentasi tenaga pemasar dan nasabah. Pencapaian ini didukung
implementasi transformasi melalui restrukturisasi organisasi yang mulai dilakukan sejak
tahun lalu dan berhasil meningkatkan produktivitas karyawan dan efisiensi biaya hingga
tercapainya pertumbuhan laba bersih, ungkap Direktur Sinarmas MSIG Life Herman
Sulistyo.

Sementara itu, Andrew Bain, Direktur Sinarmas MSIG Life menyatakan bahwa
perusahaan harus siap menghadapi era disrupsi digital disertai perubahan regulasi.
Akselerasi digital menjadi salah satu kunci keberhasilan industri asuransi secara umum
dan perusahaan secara khusus agar mampu bersaing seiring dengan perubahan
kebutuhan pasar dan perkembangan teknologi.

"Perusahaan saat ini telah menjalankan proses kerja secara paperless,
mengimplementasikan sistem kerja Work from Anywhere secara digital dan berbagai
inisiatif lain untuk meningkatkan skalabilitas," tukasnya.

Selama periode tahun 20212023, perusahaan akan fokus pada ekspansi bisnis yal
disertai dengan peningkatan kualitas produk dan layanan digital maupun model bisnis
yang ramah lingkungan agar dapat terus tumbuh secara berkelanjutan dan menjadi mitra
asuransi yang terpercaya dalam meningkatkan kesejahteraan masyarakat Indonesia,
tutup Wianto.
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Bisnis.com, JAKARTA--PT Asuransi Jiwa Sinarmas MSIG Tbk. (Sinarmas MSIG Life)
optimistis kinerja perseroan hingga akhir tahun akan tetap positir.

Presiden Direktur Sinarmas MSIG Life Wianto Chen menilai pertumbuhan kinerja hingga akhir
tahun ini akan bergantung pada tingkat vaksinasi dan pertumbuhan ekonomi di kuartal IV,

"Kami percaya walau terjadi perlambatan akibat PPKM di kuartal | dan Ill, kami sangat
eptimistis dengan melihat tingkat penyebaran Cevid-19 sudah melandei. Mudah-mudahan di
kuartal IV, partumbuhan ekonomi da kami ke jalur yang kami
harapkan,” ujar Wianto, Selasa (7/9

I Baca Juga : Sinarmas MSIG Life Kantongi Premi Rp1,8 Triliun di Semester 1/2021

Guna mendorong pertumbuhan kinerja, Sinarmas MSIG Life akan tetap fokus pada tiga pilar
sirategi perusahaan. Perfama, pertumbuhan yang difokuskan pada produk-produk ritel
berbasis proteksi, terutama asuransi kesehatan dan asuransi tambahan yang tidak terialu
sensitif terhadap volalilitas pasar modal

Acronis Backup

The Most Secure

& Reliable Backup

Virtual, Physical & Cloud

Kedua, inovasi digital agar perusahaan dapat menderong pengalaman digital yang nyaman
dan berkualitas bagi nasabah

"Keliga, terus mendorong budaya organisasi kami untuk orientasi simple, inovasi, agility, dan
centricity,” kata Wianto

customes

Adapun, hingga semester 2021, Sinarmas MSIG Life membukukan pendapatan premi bruto
senilai Rp1,0 triliun sepanjang semester /2021 atau naik 46 persen dibandingkan periods
yang sama tahun sebelumnya, yakni Rp1,3 triliun.

-

Pre-order Sekarang

di Gerai Indosat Ouredoo

im3oarsdos comigakaxyoidl

Menurut Wianto, pertumbuhan tersebut merupakan pencapaian yang menggembirakan di
tengah pandemi Covid-19

"Kami berhasil capai pertumbuhan 46 persen dibandingkan periode yang sama 2020 yang
didorong bancassurance dan single premium unit-linked, serta partumbuhan tradisional
bisnis,” katanya.
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JAKARTA METROJATENG.COM - i wujud komit + da kel Indonesia, Danamon dan Manulife
Indonesia meluncurkan produk Proteksi Prima Masa Depan (PPMD), asuransi dwiguna individu. Produk ini

pe peri berharga bagi keluarga maupun generasi masa depan.

“Danamon bersama Manulite Indonesia berupaya untuk kan b lusi perfindungan kepada
nasabah. Ketidakpastian akan selalu ada. namun merupakan komitmen kuat kami bersama Manulife Indonesia

dalam i risiko di masa d Ish d fan solusi Proteksi
Prima Masa Depan. Kami harap produk ini bi jadi

vfinansial nasabah demi

masa depan yang baik” ujar Wiakil Direktur Utama Danamon, Michellina Triwardhamy:

Pandemiyang telzh berlangsung sejzk 2020, mendorang
BERITA LAIN minat masyarakat pada asuransi jiwa cenderung meningkat.
Data AAJI pada kuartal IV 2020 menunjukdean peningkatan
pendapatan asuransi jiwa dari Kuartal Ill Tahun 2020 ke
Kuartal IV Tahun 2020 sebesar 82%. Bahkan dari data AaJI
yans injukkan bahwa Total i

Baru melalui saluran bancassurance meningkat dari Rp 63
triliun di Kuartal IV Tahun 2019 menjadi Rp 71 triliun di
Kuartal IV Tahun 2020. Tumbuhnya minat terhadap asuransi
jiwa ini mendukung komitmen bersama Bank Danamon dan
Manulite Indonesia untuk memenuhi kebutuhan
perlindungan keluarga Indonesia

Minat masyarakat Indonesia terkait asuransi di tengah

pandemi juga terungkap dalam Survey Manulite Asia Care
2020vaitu, sebanyak 72% nasabah yang telah memiliki asuransi mengatakan bahwa mereka berencana membeli
tambahan asuransi dalam 18 bulan ke depan. Hal ini jauh lebih tinggi dari rata-rata di kawasan Asia yakni sebesar

62%. onden di i sk per asuransi jiwa tercatat sebesar
30%.
P k de dapat ini. Proteksi Prima Masa Depan memberikan beragam

manfaat yang dibutuhkan untuk masa depan serta perencanaan finansial yang lebih matang di tengah
ketidakpastian Covid-19." tambahnya.

Asuransi dwiguna inovatit ini hadir sebagai jawaban atas  masyarakat Ind K memilik

peninggalan berharga yang optimal demi pan orang 2. Asuransi ini juga
i 1005 dari Dana Masa Depan pada Manfaat Akhir Masa

Per serta tersedia manfaat akibat

" Dengan memiliki produk ini, persiapan peninggalan berharga akan semakin terencana dengan baik terutama
untuk generasi selanjutnya” papar Ryan Charland, CEO & Presiden Direktur Manulife indonesia.

Tercatat, saat ini jumlah nasabah The High Nett Worth - HNW Danamon dan Manulife Indonesia mencapai lebih
dari 2.400 nasabsh. Sebagian besar HNW terdapat di wilayah Jakarta dan sisanya tersebar di beragam wilayah
seperti Bandung. Surabaya . Jumiah tersebut BDI maupun Manulif

i - i solusi perlindungan sekaligus perencanaan keuangan bagi segmen
affluent yang memberikan manfaat perlindungan jangka panjang untuk mempersiapkan Dana Masa Depan.

Produk Proteksi Prima Masa Depan menawarkan beragam keunggulan antara lzin polis fleksibel yang dapat
dilanjutkan untuk generasi penerusnya (Perubahan Tertanggung hanya dapat dilakukan maksimal 3x selama Masa
Pertanggungan), polis bisa terbit hingga usia 70 tahun. Selain itu total hingga 500% (Sesuai Syarat dan Ketentuan
yang berlaku) Dana Masa Depan berupa Manfaat Pembayaran Tunai Tahunan & Manfaat Akhir Masa
Pertanggungan, tambahan Manfaat Tunai Akhir Masa Per hingga 1500% (M kenario
tingkat pengembalian sedang untuk mata uang IDR)Dana Masa Depan,

Bahkan tersedia asuransi tambahan perfindungan jiwa, Advanced Life Protector Extra serta tersedia Manfaat
Kecelakaan Masyarakat dapat memiliki Proteksi Prima Masa Depan (PPMD) dengan menghubungi tenaga

pemasar Manulife Indonesia yang terdapat di kantor cabang Bank Danamon Indonesia di kota masing-masing atau

tuk ] lanjut. (tya)

kunjungi on.coj
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BCA dan AIA Bersinergi Hadirkan Medic Pro
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Perlindungan Kesehatan Hingga Seluruh Dunia

MiX.co.id - PT Bank Central Asia (BCA) bersinergi dengan PT AlA Financial menghadirkan
produk proteksi kesehatan dengan fasilitas kelas dunia, Premier Medical Protection
(Medic Pro). Rersmi diluncurkan pada awal September ini, Medic Pro hadir untuk
menjawab kebutuhan proteksi masyarakat yang mendambakan kenyamanan saat
mengakses layanan kesehatan di dalam dan luar negeri. Salah satu keunggulan yang
ditawarkan produk asuransi tradisional ini adalah memberikan proteksi kesehatan
komprehensif dengan total limit perlindungan hingga Rp 65 miliar dan jangkauan
rumah sakit hingga seluruh dunia.

Dijelaskan Wakil Presiden Direktur BCA Suwignyo Budiman, “Peluncuran Medic Pro
merupakan bukti nyata kolaborasi antara dua institusi terkemuka perbankan dan
asuransi, BCA bersama AlA, untuk memberikan perlindungan dan layanan yang tepat
bagi masyarakat Indonesia. Bersama dengan AlA, kami konsisten meluncurkan
berbagai inovasi proteksi yang dapat membantu masyarakat menjalani hidup di tengah
pandemi dengan tenang.”

Lebih jauh ia menegaskan, Medic Pro memberikan kenyamanan bagi nasabah ketika
mereka menginginkan akses layanan kesehatan di dalam dan luar negeri, yang
diketahui membutuhkan biaya besar. Kehadiran Medic Pro membuat nasabah bisa
fokus terhadap perawatan medis mereka tanpa khawatir dengan biaya pengobatan.
“Kami yakin Medic Pro menjadi pilihan produk proteksi kesehatan kelas dunia bagi
nasabah kami,” klaimnya.

Sementara itu, ditambahkan Presiden Direktur AlA Sainthan Satyamoorthy, “AlA terus
meluncurkan produk asuransi untuk membantu jutaan keluarga di Indonesia hidup
lebih sehat, lebih lama, lebih baik. Kemitraan kami dengan BCA memperluas akses
kami dalam menyediakan kebutuhan proteksi kepada seluas-luasnya masyarakat
Indonesia.”

AlA memahami bahwa setiap nasabah dari berbagai segmen memiliki kebutuhan
proteksi yang berbeda. Untuk itu, Medic Pro merupakan salah satu bukti AIA untuk
memenuhi solusi proteksi berdasarkan kebutuhan nasabah di segmen affluent.

“Pandemi Covid-19 telah meningkatkan kesadaran masyarakat untuk menjaga
kesehatan dan kebutuhan terhadap kenyamanan saat perawatan medis, salah satunya
melalui akses layanan kesehatan di dalam dan |uar negeri. Dengan total limit
perlindungan hingga Rp 65 miliar, manfaat kenyamanan saat perawatan di kamar
untuk satu orang dengan satu tempat tidur dan kamar mandi di dalam serta jangkauan
wilayah fasilitas kesehatan yang ditawarkan, menjadikan Medic Pro sebagai solusi
proteksi komprehensif yang bisa dipilih oleh nasabah,” yakin Sainthan.

Medic Pro juga dilengkapi dengan layanan Personal Medical Management oleh
Konsultan Medix yang memberikan dukungan dari tim medis selama menjalani
perawatan. Mulai dari diagnesis, masa perawatan, hingga masa pemulihan. Khusus ke
Singapura, AlA juga memberikan akses layanan ke jaringan Parkway Hospital

Adapun manfaat proteksi dari Medic Pro termasuk dengan perawatan berbagai
penyakit kritis serta penyakit iklim tropis seperti DBD. Medic Pro juga memberikan
penggantian biaya perawatan di rumah sakit sesuai kuitansi (as charged), Biaya
Perawatan Kanker termasuk Kemoterapi dan radioterapi sesuai kuitansi (as charged),
manfaat Santunan Pendamping hingga Rp1,5 juta/hari selama menjalani rawat inap,
dan jaringan pembayaran secara cashless di berbagai rumah sakit rekanan.

Medic Pro dapat diperoleh di Cabang BCA melalui Bancassurance Life Consultant (BLC)
AlA atau tanpa tatap muka dengan klik tombol “Saya Tertarik” pada halaman produk
Medic Pro di mobile apps Welma dari BCA untuk kemudian dihubungi oleh BLC secara
virtual melalui AlA DigiBuy.

Medic Pro melengkapi rangkaian solusi proteksi yang menjadi inovasi BCA bersama
AlA. Dua institusi ini terus berinovasi sesuai dengan kebutuhan nasabah, salah satunya
dengan meluncurkan AlA Vitality, terobosan di bidang health & wellness yang
terintegrasi dengan produk proteksi tertentu. Saat ini, produk asuransi AlA yang
ditawarkan BCA telah melindungi lebih dari 200 ribu nasabah.
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Perlindungan Kesehatan Hingga Seluruh Dunia

Untuk Informasi lebih lanjut, hubungi kantor cabang BCA terdekat

foto: dok. BCA

Pasardana.id - PT Bank Central Asia (IDX: BBCA) bekerja sama dengan PT AIA FINANCIAL (AIA)
meluncurkan produk proteksi kesehatan dengan fasilitas kelas dunia PREMIER MEDICAL
PROTECTION (Medic Pro).

Medic Pro menjawab kebutuhan proteksi masyarakat yang mendambakan kenyamanan saat
mengakses layanan kesehatan di dalam dan luar negeri

Produk asuransi tradisional ini memberikan proteksi kesehatan kemprehensif dengan total limit
perlindungan hingga Rp65 miliar dan jangkauan rumah sakit hingga seluruh dunia.

Wakil Presiden Direktur BCA, Suwignyo Budiman, mengungkapkan, peluncuran Medic Pro
merupakan bukti nyata kolaborasi antara dua institusi terkemuka perbankan dan asuransi, BCA
bersama AlA, untuk memberikan perlindungan dan layanan yang tepat bagi masyarakat Indonesia.

"Bersama dengan AlA, kami konsisten meluncurkan berbagai inovasi proteksi yang dapat membantu
masyarakat menjalani hidup di tengah pandemi dengan tenang. Medic Pro memberikan
kenyamanan bagi nasabah ketika mereka menginginkan akses layanan kesehatan di dalam dan luar
negeri yang kita ketahui membutuhkan biaya besar. Kehadiran Medic Pro membuat nasabah bisa
fokus terhadap perawatan medis mereka tanpa khawatir dengan biaya pengobatan. Kami yakin
Medic Pro menjadi pilihan produk proteksi kesehatan kelas dunia bagi nasabah kami,” ujar
Suwignyo, Rabu (8/9/2021).

Presiden Direktur AlA, Sainthan Satyamoorthy mengatakan, AlA terus meluncurkan produk asuransi
untuk membantu jutaan keluarga di Indonesia hidup lebih sehat, lebih lama, lebih baik. Kemitraan
dengan BCA memperluas akses AlA dalam menyediakan kebutuhan proteksi kepada seluas -
luasnya masyarakat Indonesia.

"Kami memahami bahwa setiap nasabah dari berbagal segmen memiliki kebutuhan proteksi yang
berbeda, Medic Pro merupakan salah satu bukti AIA untuk memenuhi solusi proteksi berdasarkan
kebutuhan nasabah di segmen affluent,” ungkap Sainthan.

Pandemi Covid-19 telah meningkatkan kesadaran masyarakat untuk menjaga kesehatan dan
kebutuhan terhadap kenyamanan saat perawatan medis, salah satunya melalui akses layanan
kesehatan di dalam dan luar negeri Dengan total limit perlindungan hingga Rp65 miliar, manfaat
kenyamanan saat perawatan di kamar untuk satu orang dengan satu tempat tidur dan kamar mandi
di dalam serta jangkauan wilayah fasilitas kesehatan yang ditawarkan, menjadikan Medic Pro
sebagai solusi proteksi komprehensif yang bisa dipilih oleh nasabah.

Pandemi Covid-19 yang telah bergulir sejak 2020 di Indonesia membuat masyarakat beradaptasi
dengan keadaan yang serba menantang ini. Hasilnya, masyarakat lebih sadar terhadap pentingnya
gaya hidup sehat ditambah dengan kepemilikan asuransi sebagai proteksi diri juga keluarga.

Hasil survei Nielsen mengungkapkan kesadaran masyarakat Indonesia untuk memiliki produk
asuransi meningkat sebesar 24% selama pandemi (Agustus-September 2020).

Hal ini juga tercermin dari Laporan AAJl yang menunjukkan peningkatan pada kuartal 1/2021
industri asuransi jiwa yang mencatatkan pendapatan positif sebesar Rp62,66 triliun. Jumlah ini
meningkat 13,591.6% dibandingkan kuartal 112020 yang minus Rp0,46 triliun.

Medic Pro dapat diperoleh di Cabang BCA melalui Bancassurance Life Consultant (BLC) AIA atau
tanpa tatap muka dengan klik tombol “Saya Tertarik” pada halaman produk Medic Pro di mobile
apps Welma dari BCA untuk kemudian dihubungi oleh BLC secara virtual melalui AIA DigiBuy.

Medic Pro melengkapi rangkaian solusi proteksi yang menjadi inovasi BCA bersama AlA. Dua
institusi ini terus berinovasi sesuai dengan kebutuhan nasabah, salah satunya dengan meluncurkan
AlA Vitality, sebuah terobosan di bidang health & wellness yang terintegrasi dengan produk proteksi
tertentu.

Saat ini produk asuransi AlA yang ditawarkan BCA telah melindungi lebih dari 200.000 nasabah.
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Jakartakita.com - PT Bank Central Asia (BCA) bekerja sama dengan PT AlA Financial (AlA)
meluncurkan produk proteksi kesehatan dengan fasilitas kelas dunia Premier Medical Protection
(Medic Pro).

Medic Pro menjawab kebutuhan proteksi masyarakat yang mendambakan kenyamanan saat
mengakses layanan kesehatan di dalam dan luar negeri.

Produk asuransi tradisional ini memberikan proteksi kesehatan komprehensif dengan total limit
perlindungan hingga Rp65 miliar dan jangkauan rumah sakit hingga seluruh dunia.

Medic Pro juga dilengkapi dengan layanan Personal Medical Management oleh Konsultan Medix
yang memberikan dukungan dari tim medis selama menjalani perawatan. Mulai dari diagnosis,
masa perawatan hingga masa pemulihan. Khususnya ke Singapura, AlA juga memberikan akses
layanan ke jaringan Parkway Hospital. Manfaat proteksi dari Medic Pro termasuk dengan
perawatan berbagai penyakit kritis serta penyakit iklim tropis termasuk DBD. Lebih dari itu, Medic
Pro juga memberikan penggantian biaya perawatan di rumah sakit sesuai kuitansi (as charged),
Biaya Perawatan Kanker termasuk Kemoterapi dan radioterapi sesuai kuitansi (as charged),
manfaat Santunan Pendamping hingga Rp1,5 jutashari selama menjalani rawat inap dan jaringan
pembayaran secara cashless di berbagai rumah sakit rekanan.
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IFG Life mencetak pendapatan dari investasi dan polis

Ferrika Sari

JAKARTA. Walaupun baru
berdiri tahun lalu, IFG Life
telah mengantongi pendapat-
an Rp 1,63 miliar pada Juni
2021. Pendapatan tersebut di-
peroleh dari berbagai sumber
bisnis perusahaan.

Merujuk laporan keuangan
perusahaan, pendapatan IFG
Life berasal dari hasil investa-
si Rp 1 miliar, pendapatan
premi Rp 7 juta dan pendapat-
an lain Rp 626 juta.

Untuk mendapatkan hasil
investasi maksimal, perusaha-
an cenderung bermain aman.
Dengan total aset investasi Rp
107,42 miliar, IFG Life meng-
andalkan dua instrumen in-
vestasi yakni deposito ber-
Jjangka Rp 70,32 miliar dan
surat berharga negara (SBN)
Rp 37,10 miliar.

Direktur Keuangan dan In-
vestasi [FG Life, Farid Azhar
Nasution mengatakan, per-
tumbuhan hasil investasi ter-
sebut berkat pengelolaan ke-
uangan yang lebih efektif. Jika
ada kelebihan dana, perusa-
haan akan investasikan ke in-
strumen deposito dan SBN.

Dengan realisasi itu, per-
usahaan makin optimistis ki-
nerja investasi terangkat. Sa-
lah satu strategi, dengan me-
manfaatkan penyertaan modal
negara (PMN) untuk disalur-
kan ke beberapa instrumen

investasi.
"Sekurang-kurangnya, 70%

ke SBN, maksimal 20% di de-

posito dan maksimal 10% ke

IFF mengelola
investasi di
deposito dan
surat berharga
negara.

obligasi korporasi,” kata Fa-
rid, Selasa (7/9).

Kondisi keuangan

Namun investasi itu mem-
pertimbangkan profil serta
masa jatuh tempo produk asu-
ransi dibarengi pengelolaan

liabilitas aset (ALM) yang le-
bih ketat. Melalui strartegi
tersebut, kondisi keuangan
dan investasi perusahaan te-
tap terjaga.

Untuk tahun ini, perusaha-
an fokus pada pengalihan
portofolio baik aset maupun
polis Jiwasraya yang sudah
direstrukturisasi. Sementara
dari sisi premi, perusahaan ti-
dak pasang target terlalu be-
sar. "Kami punya target premi,
itu semua bergantung pada
premi lanjutan (renewal pre-
mium) dari polis yang sudah
direstrukturisasi," ungkap-
nya.

IFG Life berdiri pada 22
Oktober 2020 lalu. Perusaha-
an tersebut mengantongi izin
operasional dari Otoritas Jasa
Keuangan (OJK) pada 7 April
2021. ]
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Baru berdiri, IFG Life sudah kantongi pendapatan
Rp 1,63 miliar per Juni 2021

Reporter: Ferrika Sari | Editor: Herlina Kartika Dewi

KONTAN.CO.ID - JAKARTA. Walau baru berdiri tahun lalu, IFG Life telah
mengantongi pendapatan Rp 1,63 miliar pada Juni 2021. Pendapatan
tersebut diperoleh dari berbagai sumber bisnis perusahaan.

Merujuk laporan keuangan perusahaan, pendapatan IFG Life berasal dari
hasil investasi Rp 1,00 miliar, pendapatan premi Rp 7 juta dan pendapatan
lain Rp 626 juta.

Untuk mendapatkan hasil investasi maksimal, perusahaan cenderung
bermain aman. Dengan total aset investasi Rp 107,42 miliar, IFG Life
mengandalkan dua instrumen investasi yakni deposito berjangka Rp 70,32
miliar dan surat berharga negara (SBN) Rp 37,10 miliar.

Direktur Keuangan dan Investasi IFG Life Farid Azhar Nasution mengatakan,
pertumbuhan hasil investasi tersebut berkat pengelolaan keuangan yang
lebih efektif. Jika ada kelebihan dana, perusahaan akan investasikan ke
instrumen deposito dan SBN.

Baca Juga: Migrasi polis Jiwasraya ke IFG Life mulai Oktober 2021

Dengan realisasi itu, perusahaan makin optimistis kinerja investasi
terangkat. Salah satu strateginya dengan memanfaatkan penyertaan modal
negara (PMN) untuk di ke beberapa instrumen il i

"Sekurang-kurangnya, 70% ke SBN, maksimal 20% di deposito dan
maksimal 10% ke obligasi korporasi," kata Farid, Selasa (7/9).

Namun investasi itu mempertimbangkan profil serta masa jatuh tempo
produk asuransi dibarengi pengelolaan libilitas aset (ALM) yang lebih ketat.
Melalui strartegi tersebut, kondisi keuangan dan investasi perusahaan tetap
terjaga.

Untuk tahun ini, perusahaan fokus pada pengalihan portofolio baik aset
maupun polis Jiwasraya yang sudah direstrukturisasi. Sementara dari sisi
premi, perusahaan tidak pasang target terlalu besar.

"Kami punya target premi, itu semua bergantung pada premi lanjutan
(renewal premium) dari polis yang sudah direstrukturisasi," ungkapnya.

Seperti diketahui, IFG Life berdiri pada 22 Oktober 2020 lalu. Perusahaan
mengantongi izin operasional dari Otoritas Jasa Keuangan (0JK) pada 7
April 2021.
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UNTUK menjalankan roda bisnis, IFG Life telah mengaju-
kan 25 izin produk ke otoritas, di antaranya 11 izin produk
restrukturisasi dan migrasi. Kemudian 14 produk asuransi
tambahan. Adapun produk yang mendapat izin yaitu IFG
Tampan, IFG Mantap, IFG Mantap Plus, IFG Anuitas Pri-
ma, [FG Personal dan lainnya.

Menunjang jalannya bisnis, perusahaan ini melengkapi
diri dengan teknologi informasi. Seperti Go Live sistem
korporasi, Go Live sistem unitlink, Go Live sistem ritel non
unit link, Go Live kanal pembayaran virtual pada akun
Bank BNI, disaster recovery center (DRC) dan aplikasi
human capital. [ ]
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llustrasi makanan rebus
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Jakarta - Menjaga pola makan yang baik untuk tubuh bisa dimulai dari pilihan memasak bahan makanan yang
akan disantap, kata dokter saraf Dewanta Sembiring dari Ikatan Dokter Indonesia

"Hindari makanan asing, hindari gorengan, kalau ada rebusan, itu jadi pilihan pertama, baru yang dibakar atau
panggang, lalu gorengan,” jelas Dewanta dalam webinar peluncuran FWD Hospital Care Protection, Rabu

Makanan yang digoreng punya kandungan lemak tinggi, padahal salah satu cara untuk menjalani pola hidup
sehat adalah menjaga agar berat badan ideal. Konsumsi kalori tinggi salah satunya berasal dari makanan yang
digoreng. Kegemukan adalah salah satu penyebab dari penyakit tidak menular seperti penyakit kardiovaskular
dan diabetes.

Dewanta mengingatkan untuk mengecek riwayat penyakit keturunan pada keluarga sebagai salah satu cara
menjaga tubuh. Dengan mengetahui risiko penyakit yang menurun pada keluarga, seseorang bisa lebih bijak
dalam memilih makanan dan menjalani gaya hidup yang lebih sehat Dia pun mengajak orang-orang unfuk
melaksanakan pemeriksaan kesehatan secara rufin

"Stop rokok dan tidur yang cukup, 6 sampai 8 jam, tapi jangan juga kebanyakan tidur atau kurang tidur," pesan
dia.

Kesehatan batin juga patut dijaga dengan berusaha untuk berpikir positif serta mengelola stres.

Perusahaan asuransi jiwa berbasis digital PT FWD Insurance Indonesia menghadirkan FWD Hospital Care
Protection yang mencakup perlindungan menyeluruh untuk pelayanan medis rawat inap dan rawat jalan serta
serangkaian fasilitas rehabilitasi termasuk perawatan ekstra.

Chief of Proposition and Syariah FWD Insurance Ade Bungsu menjelaskan, produk ini hadir seiring
meningkatnya minat masyarakat terhadap asuransi kesehatan yang terjangkau dengan manfaat optimal

"Selain manfaat rawat inap dan rawat jalan biasa, produk ini juga dilengkapi dengan manfaat atas biaya rawat
jalan untuk penyakit infeksi dan juga manfaat rehabilitasi, konsultasi ahli gizi dan pemantauan kanker selama
masa pemulihan nasabah," katanya.

"Selain itu, produk ini juga memberikan manfaat tambahan lain yakni limit boosfer, no claim bonus dan santunan
pemakaman,” tambah Ade

Dia menjelaskan manfaat utama produk ini, yakni kebebasan memilih kelas perawatan kesehatan, bisa
digunakan di berbagai negara, menunjang masa pemulihan serta manfaatnya disesuaikan dengan iklim
Indonesia di mana penyakit infeksi seperti DBD hingga malaria.
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O Rabu, 8 September 2021 18:27 WiB

Jakarta (ANTARA) - Menjaga pola makan yang baik untuk tubuh bisa dimulai dari pilihan memasak
bahan makanan yang akan disantap, kata dokter saraf Dewanta Sembiring dari lkatan Dokter
Indonesia.

"Hindari makanan asing, hindari gorengan, kalau ada rebusan, itu jadi pilihan pertama, baru yang
dibakar atau panggang, lalu gorengan;” jelas Dewanta dalam webinar peluncuran FWD Hospital Care
Protection, Rabu.

Makanan yang digoreng punya kandungan lemak tinggi, padahal salah satu cara untuk menjalani
pola hidup sehat adalah menjaga agar berat badan ideal. Konsumsi kalori tinggi salah satunya
berasal dari makanan yang digoreng. Kegemukan adalah salah satu penyebab dari penyakit tidak
menular seperti penyakit kardiovaskular dan diabetes.

Baca juga: Suka makan gorengan berlebih saat buka puasa? ini efeknya untuk kulit

Dewanta mengingatkan untuk mengecek riwayat penyakit keturunan pada keluarga sebagai salah
satu cara menjaga tubuh. Dengan mengetahui risiko penyakit yang menurun pada keluarga,
seseorang bisa lebih bijak dalam memilih makanan dan menjalani gaya hidup yang lebih sehat. Dia
pun mengajak orang-orang untuk melaksanakan pemeriksaan kesehatan secara rutin.

"Stop rokok dan tidur yang cukup, & sampai 8 jam, tapi jangan juga kebanyakan tidur atau kurang
tidur,” pesan dia,

Kesehatan batin juga patut dijaga dengan berusaha untuk berpikir positif serta mengelola stres.

Perusahaan asuransi jiwa berbasis digital PT FWD Insurance Indonesia menghadirkan FWD
Hospital Care Protection yang mencakup perlindungan menyeluruh untuk pelayanan medis rawat
inap dan rawat jalan serta serangkaian fasilitas rehabilitasi termasuk perawatan ekstra

Chief of Proposition and Syariah FWD Insurance Ade Bungsu menjelaskan, produk ini hadir seiring
meningkatnya minat masyarakat terhadap asuransi kesehatan yang terjangkau dengan manfaat
optimal

"Selain manfaat rawat inap dan rawat jalan biasa, produk ini juga dilengkapi dengan manfaat atas
biaya rawat jalan untuk penyakit infeksi dan juga manfaat rehabilitasi, konsultasi ahli gizi dan
pemantauan kanker selama masa pemulihan nasabah” katanya

"Selain itu, produk ini juga memberikan manfaat tambahan lain yakni limit booster, no claim bonus
dan santunan pemakaman,” tambah Ade.

Dia menjelaskan manfaat utama produk ini, yakni kebebasan memilih kelas perawatan kesehatan,
bisa digunakan di berbagai negara, menunjang masa pemulihan serta manfaatnya disesuaikan
dengan iklim Indonesia di mana penyakit infeksi seperti DBD hingga malaria
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FWD Insurance Hadirkan FWD Hospital Care Protection

-

WE Online, Jakarta - #1 FWD Insurance Indonesia (FWD Insurance), perusahaan
asuransi jiva berbasis digital terkemuka di Indonesia, menghadirkan FWD
Haspital Care Protecrian. WD Hospiral Care Pratection memberikan cakupan
perlindungan menyeluruh untuk pelayanan medis rawat inap dan rawat jalan
serta serangkaian fasilitas renabilitasi termasuk perawatan ekstra.

Fara nasabah dapat memilih beragam pilinan layanan berdasarkan wilayah
geografis dan manfaat yang paling sesual dengan keburuhan dan tingkat resiko
kesehatan mereka.

FWD Hospital Care Protection merupakan salah satu produk perlindungan

kesehatan yang menjadi bagian Kampanye #ProteksiON. Froduk ini hadir seiring
meningkatnya minat masyarakat terhadap asuransi kesehatan yang terjangkau
dengan manfaat optimal.

Selain manfaat rawat inap dan rawat jalan biasa, produk ini juga dilengkapi

dengan manfaat atas biaya rawat jalan untuk penyakit infeksi dan juga manfaat

renabilitasi, kansultasi ahli gizi dan pemantauan kanker selama masa pemulihan

nasabah.

Selain itu, produk ini juga memberikan manfaat tambahan lain yakni limit boaster.

r0 claim bonus dan santunan Uniuk bagi
nasahah, produk ini juga didukung jangkauan perlindungan di seluruh dunia serra
pengajuan klaim melalui aplikasi FWD MAX

Leporan Global Medical Trends Survey 2021 yang dirills Willls Towers watson
menunjukkan biaya kesehatan di indonesia mengalami tren kenaikan hingga 12%,
lebih tinggi dibandingkan Singapura (8,1756). Filipina (8.82%) dan Thailand (8%)
untuk periode yang sama.

Kenaikan biaya kesehatan ini meneerminkan tamangan beban finansial yang
besar di masa depan terutama dipieu dari meningkatnya jumlah penderita
penyakit kritis yang tidak menular seperti kanker, kardiovaskuler, dan lainnya.

Direkrur Urama PWD Insurance Anantharaman Sridharan, dalam siaran media
Rabu (8/9/2021) menjelaskan. produk itu dapat membantu nasabah untuk fokus
kepada proses pemuliian kesehatan mereka, tanpa harus khawatir akan biaya

yang timbul

Fihaknya berharap dapat mendorong lebih banyak arang untuk mermprorek:
dirinya dengan rencana perlindungan yang repar sehingga mereka dapar
memastikan kestabilan kondisi finansial mereka di tengah tingginya biaya

kesehatan untuk kualitas hidup yang lebih baik.
Lebih dijelaskan, ada lima manfaat utama FWD Hospital Care Protection:

Pertama, kebebasan Memilih Kelas Perawatan Kesehatan; tersedia dalam 5 plan
dengan 2 jeris pilihan Basic & Optimal disetiap plan. dan terdapat Limit Baoster

schingga Lotal manfaat dapat mencapal RpTS Miliar.

Kedua, mengutamakan Kenyamanan Selama Masa Perawatan; terdiri ari
penggantian

iaya perawatan di Rumah Sakit. Menjaga privasi dengan standar
kamar 1 tempar tidur dengan kamar mandi dalam. Kemudahan dengan fasilitas
cashless.

Ketiga, dapat Digunakan Di Mana Saja Di Seluruh Dunia; meliputi tetap akan
terlindungi meskipun di luar vilayah pertanggungan. Penggantian biaya hingga
100% untuk Kondisi Gawat Darurat di manapun. Bisa memilih untuk melakukan
perawatan medis di luar wilayah pertanggungan

Keempat, mendukung Di Masa Pemulinan, dalam menunjang dalam masa
pemulinan dari kandisi stroke, serangan Jantung. kanker, kecelakaan berat &
menderita luka bakar. Dan menyedizkan manfaat pemantauan kanker setelah
dinyatakan remisi/sembuh.

Iklan ditulup olsh Google

Kelima, manfaat Disesusikan Dengan IKIim Indonesia, dengan manfaat
PenEgantian biaya rawst j3lan (tanpa rawatinap) untuk penyakit infeksi yang
sering terjadi di Indonesia, antara lain: DBD, Malaria, Tipus (fyphoid), Campak,

Difteri, dan Cacar Air.
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FWD Insurance Hadirkan FWD Hospital Care
Protection dengan Perlindungan Medis & Dukungan
Rehabilitasi Fleksibel
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Menjadi Solusi Layanan
Keuangan dari A Sampai Z
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yang tumbuh secara berke-

ngintegasi-
kamn selurul keburuban fi-
nansial dalam satu aplicas!
dan menjadi pusat dari
berbagai kyanan kevangan
terbaik dari Astra Finandal"
tarmnbah

Dirinya pun kembali
menegaskan tidak ada tar-
get khusus untuk menggaet
dana seherapa bamyak. Ala-

blayaan I:BWI atu gadges,

sannya, p n haaya

berharap dapat tumbuh

dan bukan hanya teatang

juinlah tetapi bagaimana

aphkasi Moxa dapat me-

ningkatkan kesadaran ma-
Tan i

ling, termasuk bl

bisa diketahui secara real-  multigura, s Ao

timey tandasiya, aitur, dan knedit dana pen-
Selainitu, apl ini i ian berba-

B |

Bank Permata tanpa harus
datang ke bank. Melalui
Permata moxalu, dirinya

kemudahan

mendapatkan
dalam pembuatan rekening
PermataBank secara online
unpn perlu pergi ke kantor
Selain i, dengan
saldo minimal Rpl100.000,
E:’@ma juga berkesem-
1

biaya

=i sewa kendaraan sudah
tersedia tanpa peslu mei-

duh banyak aplikasi.

Kata Disekiur, Astra se-
kaligus Director in Charge
Asua Financial, diluncur-
kanmya pl.a:{nrm dLg‘l[Bl
Moxaur

sahabar yang membantu
merathkemakmurandalam
hichap,

Sementara, Direktur
Astra Financial Handoko
Liem mm;elnshn;;]:h
satuaspek terpenting m

aspekterpent laisadalah

hidup konsumen & Tndo-
nesla mmal bergser, lebih
k layanan

admin dan Karnl bulanan,
gratis biaya tarik mnai, dan
pratis mansfer antarbank,
sm:aﬁbankspmmm

nunﬁpssk ditambili dengan

adaptasi kebiasaan barng

saat pandemi ini Bahlan

memberikan kemudahan
hagi semua pengguna darl
berbagai segmen  uniuk
mengakses Marxa,
“Kehadiran fitur unggu-

layanan inl g ik

lan Moxa diharapkan mam-
- AR L

]

bohmbahmbulmrdlsmu
Dizamping it, dengan
Mooy pun dapat mengau-

jadikan layanan digital se-

. bagai gaya hidup mereka

Seb.maimana dlketa

yang
_ bakan aplikasi simpel, prak-
- tis, dan efisien,” jetas Han-
doko. -

nakan tak ind unfuk b * Flwr-fitur dalam ap-
menerima pencairan dan menin lkan cara-cara  likasi Moxa juga terbiling
darl berbagai pembi-  transaksi - konvensional. 'bngmncr Friendly” S«dah
ayaan dari Grup Astra, Naik portasi  cubup
membayar cicllan kenda-  pindai kartu atau menggu- dn\lmuno!ehaslmnbema
raan, membayar premiasu-  nakan pembayaraf’ uang  ma Mona untuk mengenal
ransi, membayar jasa sewa  elektronik. lebih jauh tentang produk-
kendaraan, dan top-up sal- Begitu juga dalam wru-  produk finansial lengkap
do e-wallet AstraPay. - san transaksi [ dengan petbandl ehe-
Kata Daniel Hartono, banyak van, i kebu-

President  Director  Mo-
saproduk keuangan ter-

snat ini tidak mau lagi riber.

Tiduk perlu datang ke bank.

nhan, Moxa juga dipeduat
bedat dukungan dari pe-

Culup po-
rangkat gadger. Inilah yang

P di
bawah Astra Financial. e
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| KINERJA ASURANSI JIWA |

PENDAPATAN PREMI TOPANG LABA

Bisnis, JAKARTA — Beberapa perusahaan asuransi jiwa melaporkan pertumbuhan laba yang ditopang oleh pendapatan premi di
tengah masih tingginya ketidakpastian akibat dampak pandemi Covid-19.

ungkapkan diversifikasi produk
dan kanal distribusi

angan,
premi bersih industri
asuransi jiwa per Juli
2021 tumbuh sebesar
14,38% secara bulanan menjadi
Rp102,95 triliun dari Rp90,01 triliun
pada bulan sebelumnya.
Kenaikan bulanan ini lebih tinggi
dibandingkan dengan kinerja pen-
dapatan non-premi yang tercatat
sebesar Rp116,25 triliun atau naik
13,67% dari posisi bulan Juni
yang berjumlah Rp102,27 triliun.
g i

um Equivalent) naik 15% pada
2020 dan melonjak 49% pada
semester 1/2021 mencapai Rp402
‘miliar. Kemudian, jumlah nasabah
baru juga naik 13% pada 2020
menjadi 395.068 nasabah lalu
tumbuh lagi 17% menjadi 415.004
nasabah pada semester 1/2021.
“Berdasarkan komposisi APE,
diversifikasi kanal distribusi jadi

an ini alhasil membuat industri
asuransi jiwa mampu tetap me-
norehkan laba sebesar Rp1,84
triliun. Meski demikian, laba ini
turun tipis dibandingkan dengan
total laba pada Juni 2021 yang
berjumlah Rp1,99 triliun.
Kenalkaﬂ premi yang cukup
ifi ini antara lain disam-
peukan oleh PT Asuransi Jiwa
Sinarmas MSIG Tbk. (Sinarmas
MISG Life).
Emlten berkode sallam LIFE

lebih seimt di mana preferred
partner telah mencapai 53% di
2020. Perubahan ini menunjukkan
channel distribusi kami menjadi
lebih baik, tidak terkonsentrasi
pada bancassurance,” ‘Herman.

MSIG Life juga berhasil menyeim-
bangkan diversifikasi produk dengan
dari 68% pada 2014 menjadi 5%
pada 2020, sementara porsi produlc
unit-linked naik dari 15% pada 2014
menjadi 57% pada 2020.

Menurut Herman, hal ini me-

perusahaan

p!Elnl bruto senilai Rp1,9 triliun
sepanjang semester /2021, naik
46% dibandingkan periode yang
sama tahun sebelumnya, yakni
Rpl,3 triliun.

Adapun, berdasarkan laporan
keuangan Sinarmas MSIG Life
per Juni 2021, laba setelah pajak
sampai dengan Juni 2021 tercatat
mencapai Rpl05 miliar atau tu-
run 37,5% secara Iahunan (year

menjadi lebih sehat, yang sebe-
lumnya terkonsentrasi pada satu
produk save series menjadi unit
linked yang lebih menguntungkan
bagi perusahaan.
“Secara konsisten,

berhasil menjaga keberlanjutan
pertumbuhan bisnis baru melalui
perluasan segmentasi tenaga peniU—
al di kanal distribusi b

Denis Riantiza Mellanova
redaksi@bisnis.com

an untuk hi

karena saat ini ke-

nasabah yang kian beragam, serta
kemampuan digital yang selalu
ditingkatkan agar dapat melin-
dungi dan melayani lebih banyak
masyarakat Indonesia.

Beberapa inovasi yang dilun-
curkan Prudential Indonesia di
tahun ini, termasuk Asuransi Jiwa
PRUWarisan, Asuransi Jiwa Syariah

PENDAPATAN

TOPANG LABA

butuhan akan perlindungan ke-
sehatan tinggi peminatnya tapi
terkendala biaya premi.

Menurutnya, kedua
inovasi ini adalah
jawaban
bagi
ke-

Industri asuransi jiwa masih

mampu melanjutkan

pembentukan laba pada Juli

2021, kendati
pertumbuhannya sedikit

melambat secara bulanan.
Pencetakan laba ini didukung

oleh pendapatan premi dan
pendapatan nonpremi yang
trennya terus meningkat.

PRUCerah. Produk ini menawarkan
manfaat dana pendidikan bulanan
dan tambahan dana pendidikan,
hingga beragam solusi perlindung-

dan ekspansi di kanal agensi dan
nasabah,”

on year/YoY) dari sel

Rp168 miliar.
PxesdelzﬂmnﬂnamiasMSIG

Life Wianto Chen

Terpisah, PT Prudemmi Life As~
surance (P

an yang sederk dengan premi
yang sangat terjangkau melalui
jajaran produk PRUTect Care yang
bisa diakses dari aplikasi Pulse

1oh

laba sebesar

meski di tengah ketidakpastian
akibat pandemi Covid-19, perusa-
haan tetap mampu menunjukkan
ia’neqayangwxggmmkonmm

“Semester 1/2021, total pertum-
buhan premi [bruto] kami tetap
naﬂ(]ad.lltpl')txﬂ.lun Jadi kami

mencapai target dengan kenaikan
premi [neto] Rp1,89 triliun, naik
44%,” katanya, Selasa (7/9).

Dari sisi operasional, Wianto
mengatakan semua relatif ter-
kendali ada

Rp1,92 triliun per akhir semes-
ter 1/2021. Berdasarkan laporan
keuangan Prudential Indonesia
per Juni 2021 (unaudited), laba
tersebut turun 20% (YoY).

by (Pulse).

"Selama pandemi ini kami juga
mulai melihat meningkatnya kon-
tribusi dari produlk-produk tradisi-
onal terhadap kinerja Prudential
Indonesia,” kata Luskito.

Setali tiga uang, PT Asuransi

Untuk pemh;)am premi bru(a, Jiwa Sequis Life (Sequis Life) juga
Prudential Ind an total
sebesar Rpll,4 triliun. Realisasi premi senilai Rp1,54 triliun dan
ini turun dari Rp11,9 triliun per laba bersih senilai Rp438,14 miliar
akhir semester 1/2020. per akhir kuartal 11/2021.
Luskito Hambali, Chief Marke- President Director & CEO Sequis

ting and Communications Officer

klaim kematian dan rumah sakit
dibayarkan perseroan.
“Solvabilitas tetap terjaga di ting-
kat yang tinggi sebesar 1,285%
sampai paruh pertama 2021.”
Pertumbuhan pada paruh per-

bahwa pendapatan premi pada
paruh pertama tahun ini sebagian
besar berasal dari premi reguler
dan juga ditopang oleh pertum-
buhan pendapatan dari produk
dengan premi yang terjangkau.

tama 2.021 lersehm kata Wianto, “Pendapatan premi reguler Pru-
did buhanpremi  dential Indonesia adalah yang ter-
[hnkﬂna]msmbusibarmmum besar di industri asuransi jiwa

Dari sisi produk, kinerja anak  Indonesia. Artmya, peru
usaha Mitsui Sumitomo foku:

Group itu didorong dari produk
unit-linked yang tumbuh 38%
(YoY), sedangkan produk tradi-
sional tumbuh 20% (YoY).
“Untuk kinerja produk tradisio-
nal ini didorong karena memang
demand naik karena kesadaran
masyarakat terutama akibat kondisi
Covid-19. Untuk single premium
dan unit-linked ini banyak dipe-
ngaruhi situasi market,” l(atanya
Sementara itu, Direktur Sinarmas
MSIG Life Herman Sulistyo meng-

berkelanjutan serta menyediakan
kesempatan kepada nasabahnya
mereka,” ujar Luskito.

Dia menuturkan, kinerja keu-
angan Prudential Indonesia hing-
ga kuartal kedua tetap tangguh
berkat fokus perusahaan untuk
terus mewujudkan perlindungan
jiwa, kesehatan, dan juga finansial
jangka panjang bagi nasabah.

Fokus ini terlihat dari berbagai
inovasi yang dihadirkan perusaha-

Tatang ‘Widjaja mengatakan, sam-
pai dengan kuartal kedua tahun
m],pemsahaan membayarkan
klaim kepada nasabahnya dengan
total senilai Rp333,75 miliar dan
total manfaat senilai Rp1,07 triliun.
klaim kematian dan
kesehatan terkait Covid-19 yang te-
lah dibayarkan perusahaan sampai
dengan Juli 2021 telah mencapai
lebih dari Rp195,95 miliar untuk
lebih dari 8.300 kasus, 52,8%
berasal dari klaim dan

“Untuk kinerja
produk tradisional

ini didorong karena
memang demand naik
karena kesadaran
masyarakat terutama
akibat kondisi
Covid-19.

butuhan perli 1

Kinerja Asuransi Jiwa 2021

0@

n

Sumber: 0K
BISNIS/HUSI PARAPAT.

Bulan Investasi  Pendapatan  Pendapatan  Laba/Rugi
(Rp Triliun)  Premi Bersih NonPremi
Jan-21 4811 1728 18,59 -0.29
Feb-21 491,33 3246 4.2 0,02
Mar-21 48717 4847 52,23 -0,81
Apr-2i 43021 61,85 7099 -0.19
Mei 2021 489,02 69,25 8077 -0,63
Jun-21 492,35 90,01 102,27 199
Jul21 430,81 102,95 116,25 184

Rp107,61 triliun, unit-inked me-
nyumbang 48,35 persen atau se-
besar Rp52,03 triliun.

“Banyak persoalan terkait unit-
linked memang benar, OJK me-
mahami itu. Tapi fakta dan data
dari pertumbuhan premi industri
paling besar dari produk itu. Ar-

Dia mengakui OJK sempat hen-
dak menutup penjualan produk
unit-tinked. Namun, melihat best
practice yang ada, penjualan pro-
duk unit-linked merupakan prak-
tek umum yang dilakukan oleh
industri asuransi dan memang
menjadl kebutuhan masyarakat,

industri asuransi dalam
negeri tidak bisa menutup diri
atas pemasaran produk ini.

Menurutnya, unit-
linked hukan te!leta.k pada sifat
produknya, melainkan kurangnya
pemahaman nasabah bahwa risiko
unit-linked menjadi tanggungan
nasabah, sementara instrumen
inya ditentukan oleh per-

masyarakat.
REGULASI UNIT-LINKED
Pada perkembangan lai

sisanya klaim kesehatan.
“Kinerja Sequis dapat bertahan
positif salah satunya ditopang oleh
mmrasl produk dan digital yang
dlga]akkan perusahaan.
I.lmvasl asuransi kesehatan ber-
premi murah, yaitu Super Well
Protection dan Super Care Protec-
tion melalui kanal digital Super
You,” ujarnya.
Tatang mengungkapkan, inova-
si yang diluncurkan masa
pandemi itu disambut baik oleh

Jasa (0JK) !
tidak akan menghapus atau me-
larang penjualan produk asuransi
vang dikaitkan dengan investasi
atau PAYDI alias unit-linked.
Kepala Departemen Pengawas-
an Industri Keuangan Non Bank
(IKNB) 2A OJK Ahmad Nasrul-
lah mengatakan, saat ini produk
unit-linked merupakan kontribu-

usahaan asuransi.

Produk unit-linked harus dijual
ke segmen tertentu yang paham
risiko investasi dan berinvestasi
dalam jangka panjang. Oleh ka-
rena itu, OJK tengah menyiapkan
regulasi yang akan memperketat
ketentuan penjualan produk unit-
linked untuk mencegah terjadinya
dispute dari nasabah.

Saat ini, regulasi terkait unit-
linked masih terus digodok oleh
OJK. “Sekarang masih lanjut [re-
gulasi unit-tinked], tantangannya

berat. Mudah

tor terbesar p
premi asuransi jiwa.

Dari total premi asuransi jiwa
pada periode Juli 2021 sebesar

waktu dekat bisa keluar. Pmdu.k
ini akan tetap ada, tapi akan kami
atur sangat ketat” g




Judul OJK : Unit Link Tetap Ada, Diatur Lebih Ketat
Nama Media Investor Daily

Newstrend Regulasi terkait PAYDI (Unitlink)
Halaman/URL 23

Tanggal Berita 2021-09-09

Sentimen Netral

OJK: Unit Link Tetap Ada,
Diatur Lebih Ketat

JAKARTA - Otoritas Jasa
Keuangan (OJK) mﬁnegaskan
produk asuransi yang dikait
kan dengan investasi (PAYD}J
atau it link tetap ada, namun
diatur dengan lebih ketat.
Regulator mengindikasilean
bahwa penjualan produk wndt
link akan lebih sulit.

Kepala Departemen Pen-
gawasan Industri Keuangan
Non Bank (IKNB) 2A OJK
Ahmad Nasrullah menyam-
paikan, terlepas dari kode etik
dan cara penjualan produk
wnit link, nyatanya produk
unit link ada karena per-
mintaan masyarakat. Kon-
tributor terbesar premi asur-
ansi dihadirkan dari produk
tersebut menjadi buktinya.

Belakangan sempat menge-
muka agar wnit link ditutup ka-
rena memiliki banyak masalah
dan perusahaan asuransi kem-
hali pada khitahnya yakni men-
jual produk proteksi. Dalam
fenomenanya, produk unit link
ada di berbagai negara sehing-

utama adalah

“Jadi sebenernya bukan
produknya vang bermasalah
tapi memang produk ini di
asuransi termasuk sophisticated
product (produk rumit) yang
dijual ke segmen tertentu,
tidak bisa sembarangan dijual.
Jadi hanya bagi orang yang
benar-paham dan tidak perlu
duit dalam jangka pendek,”
ucap Nasrullah padafbcus group
discussion (FGDY) dengan tema
Booming dan Krisis Industri As-
uransi dalam Perspektif UUD
1945 dan Pancasila, Rabu (8/9).

Dia menjelaskan, produk
ini seharusnya hanya dijual
pada segmen tertentu. Ka-
rena secara alamiah, produk

[ 3
Ahmad Nasrullah

ini dirancang untuk jangka
panjang dan bagi masyarakat
vang memiliki literasi yang
memadal. Tantangan tentu
kemudian hadir dari setidak-
nya dua pihak yang perlu
berbenah, yakni OJK seba-
gai regulator dan pengawas,
serta perusahaan asuransi
sebagai pelaku usaha.
Tantangan bagi OJK, regu-
lasi tentang wnit link mest
diubah dan disesuaikan. Orien-
tasi dari unit link vang selama
ini dianggap cenderung pada
investasi mesti digeser pada
kepentingan proteksi. “Missing
link di sini, karena tadi saya su-
dah katakan produk ini harus
dijual di segmen tertentu,
orang-orang harus paham
kalau risiko investasi terjadi
perusahaan,” ucap Nasrullah,
Berikutnya, pengaturan
lebih lanjut akan membahas
mengenai penempatan inves-
tasi. Jika selama ini batasan
investasi hanya mencakup
secara normatif, maka akan
turut diatur secara kuantitatif.
Secara umum, Nasrullah
menerangkan, karena kebu-
tuhan dari masyarakat masih
ada dan bahkan cukup besar,
maka wni link masih akan
diperbolehkan dijual perusa-

haan asuransi. Tapi mitigasi
risiko lebih lanjut perlu di-
lakukan dari berbagai aspek
supaya tidak terjadi dispute di
masyarakat di kemudian hari.

Sementara tantangan bagi
pelaku usaha, sambung dia,
yakni implementasi penjual-
an unit link setelah aturan
terbaru diterbitkan. Pihakn-
ya mengindikasikan bahwa
produk itu akan relatif sulit
dijual karena banyak keten-
tuan yang harus dipenuhi para
agen, termasuk perusahaan,
serat calon nasabah itu sendiri.

Pada kesempatan itu, Ketua
MPR RI Bambang Soesatyo
menuturkan, keberadaan dan
perkembangan industri asur-
ansi ini tentunya tidak terlepas
dari monitoring daripada OJK
menyelenggarakan sistem
pengaturan dan pengawasan
yang terintegrasi terhadap
keseluruhan kegiatan di
dalam sektor jasa keuangan.
Seharusnya kasus-kasus be-
sar di dunia asuransi bisa di-
hindari kalau pengawasannya
kuat, melekat, dan tepat.

“Industri asuransi Indonesia
merupakan sektor jasa keuan-
gan dengan capital intensive,
mengelola dana besar dan
dengan kompleksitas produk
vang seharusnya butuh penga-
wasan lebih daripada perbanl-
an. Namun demikian fokus
pemerintah dan regulasi ter-
hadap industri asuransi belum
sepenuhnya dilakukan dengan
sungguh-sungguh. Padahal
potensi industri asuransi sede-
mikian besar sebagai alternatif
sumber pembiayaan pemba-
ngunan. Industri asuransi di-
yakini masih akan berkembag
pesat jika dilihat dari masih
rendahnya penetrasi pangsa
pasar,” kata dia. (pri)
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JAKARTA, Investor id - Oloritas Jasa Keuangan (OJK) menegaskan, produk
asuransi yang dikaitkan dengan investas! (FAYDI) atau unit ink akan tetap aca,
namun bakal diatur jauh lebih ketat Reguiator mengindikasikan penjualan
produk unit fink bakal lebih sulit

Kepala Departemen Pengawasan Industri Keuangan Non-Bank (IKNE) 2A OJK,
Ahmad Nasrullah menyampaikan, terlepas dari kode etik dan cara penjualannya
produk unif link tetap ada karena permintaan masyarakal

“Sebagal buktinya, kontribulor terbesar premi asuransi dihadirkan dari produic
lersebul,” kata Nasnullah pada Foous Group Discussion (FGD) dengan

tema Booming dan Krisis Industn Asuransi dalam Perspektif UUD 1945 dan
Pancasila di Jakarta, Rabu (8/9).

Dia mengakul, belakangan ini Sempat MUnCUl wacana agar unit ink ditutup
karena memiliki banyak masalah dan perusahaan asuransi harus kemball pada
khitahnya, yakni menjual produk proteksl. Dalam fenomenanya, produk unit
link ada di berbagai negara, sehingga permasalahan utamanya bukan para
produk, 1api pembell proguk

“Jadi, sebenarnya bukan produknya yang bermasalan, tapi memang produk ini di
asurans| termasuk sophisticated product (produk rumit) yang dijual ke segmen
tertentu, tidak bisa sembarangan dijual. Hanya bagi orang yang benar-paham
dan lidak perlu dull dalam jangka pendek.” ujar dia.

Nasrullah menjelaskan, produk uni link seharusnya hanya dijual pada segmen
lerlentu. Sebab, secara alamiah, produk inl dirancang uniuk jangka panjang dan
bagi masyarakat yang memilii literasi memadai

Tantangan tentu kemudian hadi darl setidaknya dua pihak yang perlu
berbenan, yakni O.JK sebagai regulator dan pengawas, serta perusanaan
asurans| sebagal pelaku usaha,” tutur dia

Tantangan bagi OJK, menurut Nasruliah, adalah mengubah dan menyesuaikan
requias! unit ink. Orlentasi dari unit link yang selama ini dianggap cenderung
pada investasi mesti digeser pada kepentingan proteksi

“Missing link di sini, karena produk ini harus dijual di segmen lertentu. Orang-
orang harus panam kalau risiko investasi terjadi, i risiko peserta, bukan risiko
perusanaan " ucap dia

Dia menambankan, pengaturan lebin lanjut akan membanas penempatan
investasi. Jika selama ini batasan investasi hanya mencakup secara normatif
maka nantinya akan turut dialur secara kuanifatt

"Nanti batasan kuaitatifnya juga akan kita taruh juga di pengaturan produk unit
link. Sekarang kan tidak ada. Maka nantl akan lebih rinci.” tutur dia

Secara umum, kata Nasrullan, karena kebutuhan masyarakat masin ada, bahkan
cukup besar, un/ link masih boleh dijual perusahaan asuransi. Tapi mitigasi nisiko
lebih kanjut perlu dilakukan dari berbagai aspek supaya tidak tefjadi dispute i
MASYarakat al Kemudaian hari.

Adapun tantangan bagi pelaku usaha, menurut Nasrulian, acaiah implementasi
penjualan unt fink setelan aturan terbaru diterbitian. Produk Ini kemungkinan
akan refatif suit dijual karena banyak ketentuan yang harus dipenuni para agen,
termasuk perusahaan, serta para calon nasaban

“Kami nggax mungkin bisa mengakomodasi masukan semua pinak. Artinya kami
ambil ki kan itu dan Kalau nanti

sullt, ya kita coba dulu. Mudah-mudahan aturan ini keluar dalam wakiu dekat
Yang pasti. produk ini akan tetap ada karena based practice, namun akan diatur
secara ketal " tandas Nasruliah

Pengawasan Belum Optimal

Sementara itu, Ketua MPR RI, Bambang Soesatyo mengemukakan, keberadaan
dan perkembangan industri asuransi tidak terlepas dari pengawasan OJK
‘Seharusnya kasus-kasus besar di dunia asurans bisa dinindari ia
pengawasannya kual, melekat, dan lepat.” ujar dia

Dia st Indonesia merupakan sekior jasa keuangan
yang padat modal, mengelola dana besar, dan dengan kompleksitas produk
Alnasil, ndustri ini seharusnya membutuhkan pengawasan lebih dibanding
perbankan.

Namun, kala Bambang Soesalyo, fokus pemenintah dan regulasi lerhadap
INOUSHT ASUrANS| belum oplimal Padanal, potens! INGUSIN ASUransi sangat besar
sebagai altematif sumber pembiayaan pembangunan. “Industr asuransi masin
akan berkembag pesat [ika dilihat dari masih rendahnya penetrasi pangsa
pasar” ucap dia

Disisi lain, penurunan nasaban unit ink saat ini menjad sinyal bahwa Industn
asuransi harus kembali pada bisnis inti sebagai penyedia proteksi, bukan
Investasi. *Sektor ini juga akan dihadapkan pada penerapan standar laporan
keuangan intemasional pada 2025, di mana premi uni fink tidak dapat diakui
sebagal pEndapatan asuransi” papar Bambang SOesatyo.

Di pinak lain, Wakil Menteri BUMN Il, Kartika Wiroalmodjo menyatakan,
sefidaknya ada beberapa aspek krusial. Tapi paling utama adalah memastikan
produk-produk utama asuransi benar-benar lerstrukiur dan

mengnasiikan pricing yang baik

"Kemudian dijual dengan komunikasi yang tepal sehingga tidak ada mis selfing
Perusahaan asuransi juga harus bisa memastikan kemampuan memprediksi
Klaim masa depan gengan melakukan pencadangan dan menginvestasikan
aseinya agar sesual kewajiban di masa depan,” tegas pria yang akrab disapa
Tiko ity
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Industri asuransi dinilai perlu kembali ke bisnis
inti sebagai penyedia proteksi

- jBerclsu ansi

a

“  Reporter Adrianus Octaviano | Editor- Herlina Kartika Dewi
KONTAN.CO.ID - JAKARTA. Kehadiran produk unitlink yang saat ini
dipasarkan oleh pelaku bisnis industri asuransi jwa memang masih

' menimbulkan pro kontra di kalangan masyarakat

Ketua MPR Rl Bambang Soesatyo melihat saat ini terjadi pergeseran bisnis
asuransi dari menjual produk proteksi menjadi menjual produk investasi.
Halini juga menimbulkan perebutan pasar bag investor pasar modal dan
nasabah asuransi.

[cle}

Sementara itu, Bambang juga menyaroti perihal penurunan nasabah unitlink
yang terjadi akhir-akhir ini. Menunutnya, hal tersebut menjadi sinyal babwa
industri asuransi perlu kembali sebagai penyedia proteksi.

“Industri asuransi harus kembali ke bisnis inli sebagai penyedia proteksi
bukan investasi.” tegas Bambang dalam FGD bertemakan Asuransiyang )i
diselenggarakan Rabu (8/9). -

Baca Juga: A:

selain ilu, menurutnya sebentar lagi industri asuransi akan dihadapkan
pada penerapan standar pelaperan keuangan intermasional. Penerapan
tersebut rencananya akan dilaksanakan pada tahun 2025,

“Dalam penerapan standar tersebut, premi unitlink tidak dapat diskui
sebagal pendapatan asuransi,’ imbuh Bambang,

Menanggapi hal tersebut, Kepala Departemen Pengawasan Industri
Keuangan Non-Bank (IKNB) 24, 0K Ahmad Masrullah mengatakan, preduk
unitlink tidak bisa semata-mata ditilangkan dari industri asurans
khususnya asuransi jiwa. Mengingat, produk unitlink masih memberikan
kontribusi besar terhadap penerimaan premi secara industri

Tercatat, premi dari lini bisnis unitlink per Juli 2021 mencapai Rp 52,03
wriliun. Adapun kontribusinya terhadap total keseluruhan premi yang didapat
menmiliki porsi mencapai 48,35%

“Nah kita lihat berdasarkan praktiknya, dimana-mana produk unitiink ini ada.
Jadi sebenernya bukan produknya yang bermasalah karena memang ada
kebutuhan masyarakat,” ujar Ahmad,

Ahmad bilang, sejatinya produk unitlink ini termasuk dalam sophisticated
product yang berarti hanya untuk segmen pasar tertentu dan tidak bisa
sembarangan dijual ke semua nasabah

Selain itu, nasabah yang cocok dengan unitlink ini adalah nasabah yang
tidak membutuhkan uang dalam waktu dekat.

Baca Juga

Meski demikian, Ahmad menyebutkan saal inl 0JK tidak menutup mata dan
tengah membuat regulasi untuk memperketat pengaturan penjualan produk
tersebut.

“Selama ini kami membatasi investasi untuk produk-praduk yang risikenya
ditanggung perusahaan, kami kasih pagar-pagar. Kenapa tidak kita lakukan
untuk produk asuransi yang risiko investasinya ditanggung peserta. Bahkan
harus lebih rigid kalau menurut saya. Jadi ini salah satu yang akan kami
atur” ungkap Ahmad.

Memang, aturan tersebut diakui akan menimbulkan pro kontra terutama
dari asosiasi yang kemungkinan akan mengeluh akibat penjualan produk ini
yang menjadi lebih berat. Namun, Ahmad menegaskan bafwa aturan
tersebut nantinya dem kebaikan semua pihiak.

“Kami tidak mungkin bisa mengakomodasi masukan-masukan dari semua
pihak untuk tujuan akhir. Artinya kami ambil masukan-masukan ftu dan
diskusikan. Kalau nanti implementasinya sull, ya kami coba dulu; pungkas
Ahmad
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0JK Tegaskan Tak Bakal Hapus Produk Asuransi
Unit-linked

0. B - Abcuan Azzam

Bisnis.com, JAKARTA - Olor las Jasa Keuangan (OK) menagaskan lidak akan menghapus,
atau melarang penjuslan praduk asuransi yang dikaitkan dengan investasi aisu PAYDI. atau
Iabin dikenal sebagal unit

Kepala Departemen Pengawasan Industi Keuangan Non Bank (IKNB) 2A OJK Ahmad
Nasiullah mengatakan, proguk umi-inked seal ini merupakan keninbutor leibesar lernadap
Pendspatan premi SSUMENSI jiwa.

Dal tolal prarmi 2surans: jiwa pada panoda Jull 2021 sebasar Rp107,61 rlun, unft-ikad
menyumbang 48,35 persen atau sebesar Rp52.03 friiun

Baca Juga : Nasabah Kelas Kakap Makin Cari Proteksi, Peluang bagi industri
Asuransi

"Banyak persoalen lerkail unitlinked mermang benar, OJK memahami ilu. Tapi fakia dan data
dari pertumbuhan premi induustri paling besar dari produk itu. Ainys, memang ada kebutuhan
fasyarakal akan produk i ujar Nastullah dalam | GO Booming dan Kiises Incusti Asuransi
dalsm Perspektif UUD 1945 & Pancasila, Rabu (3:9/2021)

Diz mengakul OJK sempat lerpikir unluk mentitup penjualan produk umit-nked ini. Nam
melihat best practice yang ade, penjualan produk unit-inked merupakan prakiek umum yang
dilakukan oleh Industr asuransi dan memang menjadi kebutuhan masyarakat, sehingoa
industri asuransi delam negeri fidsk bise menutup cir ales pemasaran produk ini

MenUrUtTya, DeMasalanan Wnit-iiked bukan torletak pada Sifal Produknya, melainkan
Kurangnya pemahaman nesabah bahwa risiko unit-inked menjadi tanggungen nasabah,
sementara instruman investasinya ditontukan aich perusanaan asuransi

Baca Juga : AAJI: Bisnis Masih Menantang, Unit-Linked Terus Berkembang pada
2021

Produk unit-finked harus dijusl ke Segmen tertentu yang benar-bensr panam riska investasi
dan bennvestasi dalam jangka panang.

Asuransi Receh Cipuira Li
e
s

i ok
uhp seball b

raLe Peizan >

Oleh karena fu, DJK lengsh menyispken ragulasi yang skan memperketal katentusn
penjualan produk unit fioked untuk mencegsh terjsdinya dispute dan nasabah

"Produk ini harus dijual ke seamen terfentu, orang harus paham kalau risiko investasi teradi
itu risiko porsorta, bukan perusahaan. i sini ada missng. Sementara uang masuk ko
penusahaen, perusshaan yang investasikan anggung jawab ke peseris. Kar meu alur o
tengan ini karena sekarang belum 303 pengaNIrannya,” kata Nasrulkah

Sejauh ini, ketenturn penjualan produk unitinked hanys berups batasan-batasan namsiit
Kuantitatf teriait porsi investasi produk unit-inked ¢ sejumiah instrumen investasi. Ke
depannya, kala Nasrullah juga akan dialur mengenai batasan nomalif kualitatif lerkeil
penjualan produk tersebut

‘Sat ini, regulasi terkait uni-inked masih terus dgodok oish GJK. Nasrullah barharap dalam
Waktu Sekat regulasi tersebut capat segera diterditkan

earmng mersi lanjul [regulasi cmi-liked], tantenganmys beset Kudsh-mudshan dalam
wakiu Gekat bisa keluar. Produk ini akan totap ada, tapi akan kami atur sangat ketat,” katanya.
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| PERLINDUNGAN KONSUMEN |

BPKN Dorong Lembaga
Penjamin Polis Asuransi

Bisnis, JAKARTA — Badan
Perlindungan Konsumen Na-
sional (BPKN) mendorong
agar pembentukan Lemba-
ga Penjamin Polis asuransi

i t.

Ketua BPKN Rizal Halim
menilai keberadaan lembaga
ini sangat diperlukan untuk
melindungi pemegang polis
dan memastikan industri
henalaﬂ dengan sehat. Hal
ini juga telah diamanatkan
dalam Undang-Undang No-
mor 40 Tahun 2014 tentang
Perasuransian.

“Kalau ada Lembaga Penja-
min Polis kita bisa bentengf
masyarakat secara berlapis,”
ujar Rizal dalam FGD Booming
dan Krisis Industri Asuransi
dalam Perspektif UUD 1945
& Pancasila, Rabu (8/9).

BPKN mencatat sepanjang

semester [/2021, terdapat 2.055
pengaduan masyarakat terka-
it industri jasa keuangan di
mana 1.600 adalah pengaduan
sektor asuransi.

Menurutnya, konsumen ti-
dak terlindungi sama sekali
di dalam bisnis asuransi yang
seharusnya memberikan per-
lindungan bagi masyarakat.

Banyak regulasi yang dike-
mas dengan framing perlin-
dungan ke masyarakat tidak
bisa berjalan dengan baik.
Selain itu, maraknya produk
asuransi unit-linked juga kerap
menimbulkan masalah.

Dia menilai konsolidasi pa-
sar di sektor asuransi masih
belum terjadi sampai sekarang,

BPKN juga memberikan se-
jumlah rekomendasi kepada
regulator. Pertama, melakukan
pengawasan dini dengan me-

wajibkan perusahaan asuransi
melaporkan instrumen keu-

angan yang digunakan untuk
menempatkan dana masya-

rakat agar dapat mencegah
potensi kerugian masyarakat.

Kedna, segera membuat per-
dfuran furunan yang mengatur
persyaratan agen asuransi yang
bersertifikat, serta memiliki
kredibilitas jelas dan sistematis
dalam peraturan Otoritas Jasa
Keuangan (0JK).
awasan terhadap klausula
baku dengan mengontrol
perjanjian dan/atau klausula
baku sebelum digunakan per-
usahan asuransi.

Keempat, menindak dan san-
ksi tegas terhadap perusahaan
yang melanggar ketentuan
klausula baku. (penis Riantiza
Meilanova)
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Kebocoran Data dan Pentingnya UU Perlindungan Data Pribadi
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bocer legi. Kellm, kasus menimpe para pengguna aplikasi Health Aler Card (E-
HAQ),

Baca juga: Kermenkes Akui Agli Punya Celiah untuk Jadi Sumber

Kebocoran Data
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Artinya, ketika informmiasi ini dikelola seramzangan dan bocor, pomilk data

renlan menjoc kerban kejahatan

Sahkan RUU PDP
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Tak harya i, Ketiadaan (guiasl yang mengetur dan melindungs
menjad penyebat marssnya sancarian dta pribeo

uga dinuging

‘Saat Inl Indonesle belum rremilia Undeng-Undang Periindun gen Data Pribecl,
Berbagsl kebakan dan shuren masi terseber ol sstidaknya di 32 UL dan
reguiasi yang berbeaa-bece

Rencangen Undang-undang Perlincungan Data Pribact (RLU PO} yang
seheluminya diergetkan rampung seteleh leharan ateu sekita: bulan Mei 2021
molor legl. Pada Jun lek, pemashasen RUU PO ini kembal dipsrperiang
untuic yang edu kal

Baca juga: Kebocoran Data Terjadi Lagi, Sampai
Pribadi?

a RUU Perlindungan Data

Kabutuhan LA PP sangt mengesak Ketiadaan eulasi inl memauat

Selain M, Bellm adny3 payLINg Nk RErlingURgan dats prinads In menads
‘Satah satu Takiar yang memungHINKen feqadinya kasis kebocersn Gara pribaci
dikemudian harl, HOW TRENDING

Renttan kasus kebos
ndonesta sangat rentan seinggs pengeszhan RUU FOP sk /s dtnda-
tunca lagl

n dan pencurian dats prisad inl menunjukkan

Pertanyaanys, kenapa sameal ssat ni pemerinieh dan DFR tak rurng
mengesshican UL yang mengaiur dan melincungi date zrzadi?

Sakkan permbahasaniya dalam talkshiow Satu Meja The Forum, Rabu
(8/%/2021), yang disiarkan |angsung ¢ Kormpas TV mulal pukul 20,00 WIE,




